2. Januar 2013

Die Gewinner des diesjéhrigen Service-Stars stehen fest:
Silke Pinger von Street-Schuhe und das Schépe-Team

Die Wahl ist getroffen: S.4

WWW.O0DER-CENTER.DE

Gliicksfee
kiirt Sieger

Der Preis
ist heil

Bonus-Aktion erfolgreich beendet, nun kommt der
Familien-Pass.

Nach dem oder-taler kommt die Ucker-Mark: S.3
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Starke Marken zu starken Preisen: Modebranche lockt
mit sensationellen Nachlassen.

Super Angebote fiir den Winter: S.2

Guten Tag,
liebe Leser!

Zuallererst mochte ich
Thnen fiir das neue Jahr
Gesundheit, Gliick im per-
sonlichen Leben und Erfolg
im Beruf wiinschen. Nun
aber ein Blick zuriick: Mit
unserer Bonus-Aktion ha-
ben wir im Jahr 2012 neue
MaBstibe in der Attrakti-
vitdt unseres Oder-Center
gesetzt, hinter die wir nicht
mehr zuriicktreten wollen
und werden. Deshalb starten
wir im Januar den Familien-
Pass, der Sie das ganze
bevorstehende Jahr beglei-
ten und Ihnen Chancen auf
attraktive Gewinne und
tolle Angebote sichern wird.
Machen Sie sich schlau

und nehmen Sie an unserer
Familien-Pass-Aktion teil.
Das Angebot passt auch

fiir Sie. Ich freue mich auf
Thren Besuch.

Herzlichst, Ihr

Norbert Fels

Center Manager

THEMEN IN
DIESER AUSGABE:

Museen besuchen

Blick in die Schatzkammer
Auslosung der Karten S4
Fit und Gesund

Kurse vorgestellt

,Fitness fiir Dich“im Center S.4
Tierische Erlebnisse

Kinder machen mit
Zoo Eberswalde prasentiert sich  S. 6

Ein starkes Angebot: Der Familien-Pass

des Centers und die Le-
ser der Center-Zei-
: tung sind auf-
~ gefordert,
. lber die

milien-Pass noch viele weitere
Attraktionen und Angebote fiir
seine Inhaber bereit. So koppelt
das Center-Management den
Pass mit einem Fotowettbe-
werb. Die schonsten Fa-
milienfotos sollen ein-
gereicht  werden.

Die Besucher

Nach der starken
Resonanz auf die
Bonus-Aktion legt
das Center jetzt nach

Der Familien-Pass wird das
Highlight im Leben des Oder-
Center im Jahr 2013. Davon
ist Oder-Center Manager Nor-
bert Fels und seine Mannschaft
iiberzeugt. ,,Nach dem tollen
Erfolg, den wir mit der Bonus-
Aktion und den oder-talern hat-
ten, schaffen wir nun mit dem
Familien-Pass erneut attraktive
Angebote fiir unsere Besucher*,
sagt der Center Manager.
Diesmal werden keine oder-
taler gesammelt, sondern die
Ucker-Mark. Ahnlich wie im
letzten Jahr der oder-taler auf die
Bonuskarte wird nun die Ucker-
Mark auf den Familien-Pass ge-
klebt. Dieser wird dann in die
Losbox eingeworfen, dann kann
ein neuer Familien-Pass ausge-
fiillt werden und so weiter. ,,Zu
gewinnen gibt es vier Quartals-
preise im Wert von jeweils 3000
Euro®, kiindigt Norbert Fels
an. Dariiber hinaus hilt der Fa-

IHR FAMILIEN-
PASS.
UCKER-MARK

Freude iiber den Familien-Pass bei Familie Toni Heidemann mit Tochter Emily una

Mama Heidi Korsch.

schonsten Bilder abzustimmen.
Gekiirt wird die sympathischste
Familie, die als Preis ein wert-
volles Spiegelreflex-Digital-
Kamera-Set erhdlt. AuBerdem
werden die schonsten Fotos im
Oder-Center ausgestellt sowie in
der Center-Zeitung und auf der
Website des Oder-Center verof-
fentlicht.

,Und dann gibt es iiber das
ganze Jahr verteilt noch weitere,

.. ganz auf die Bedirfnisse der

Fam1hen zugestrickte An-
gebote®, kiindigt der
Center Manager an.
So werden bei-
spielsweise das-
| Familienspiel
' oder die Famili-

' Auch soll es ei-
| nen Eisbecher fiir
7 Familien geben.
" ,Es lohnt sich
also, nicht nur bei
uns vorbeizuschau-
en, zu shoppen und
bei uns die Freizeit zu
genieflen, sondern sich
auch an der Familien-Pass-
Aktion zu beteiligen®,wirbt
1 der Center Manager dafiir,
| bei dieser Aktion mitzuma-
| chen und die Chance auf ei-
nen Gewinn wahrzunehmen.

=

Gliick und Gesundheitfirdas Blick zum Nachbarn im neuen Jahr

Liebe Schwedlterinnen und
Schwedlter, liebe Gdiste,

neue Jahr 2013

Gliick, Zufriedenheit und
Gesundbheit fiir das neue
Jahr wiinschen in
guter Tradition die
beiden schwarzen
Gesellen. von
der Schorn-
steinfegerzun-
ft. Natiirlich
darf auch das
Gliicksschwein
im Center nicht
fehlen, wenn es
um denStart ins
neue Jahr geht.

hinter uns liegt ein Jahr der
wirtschaftlichen Konsolidierung
Schwedlts. Die Arbeitslosen-
zahlen sanken auf historische
Mindestmafe, von gravierenden
wirtschaftlichen Einschnitten
und Riickschldgen blieben wir
verschont, der Stadthaushalt ist
solide. Das sollte uns nicht da-
riiber hinwegtduschen, dass die
Arbeitslosigkeit in der Region
immer noch unakzeptabel hoch
ist. Aber die Richtung der Ent-
wicklung stimmt und ich hoffe,

SONNTAGS-SHOPPING

06.01., 13-18 UHR

N
|UCKERMARKI

der Trend
bleibt
so.Vor uns
liegt ein
Jahr voller
neuer
Herausfor-
derungen-
sowohl fiir
das Oder-Center; die Stadt als
auch die gesamte Region. Das
Oder-Center wird mit seinem-
Familien-Pass an den Erfolg
des Bonus-Jahres ankniipfen.
Wir werden das mit unseren
guten sozialen und kulturellen
Angeboten fiir Familien und

nicht nur fiir Familien flan-
kieren. Und die Region freut
sich auf das Ereignis 2013:Die
Landesgartenschau, die bei uns
in der Uckermark, in Prenz-
lau stattfindet. Fiir das neue
Jahr wiinsche ich Ihnen und
uns allen hier in Schwedlt viel
Gliick, Gesundheit, wirtschaftli-
ches Wohlergehen, Humor und
immer eine gute Idee, um die
Herausforderungen, die vor Ih-
nen und uns stehen, anzugehen.

Ihr Jiirgen Polzehl
Biirgermeister der Stadt
Schwedt/Oder

ODER-CENTER

. EINKAUFEN IN SCHWEDT
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Das ist Sale: Purzelnde Preise fiir starke Marken im Winter

Lust auf einen neuen
Wintermantel? Sale

macht es moglich -

auch fiir den kleinen
Geldbeutel

Die alten Winterschuhe sind un-
dicht geworden? Die Ski-Aus-
riistung wird wohl kaum noch
den bevorstehenden Winterur-
laub heil iiberstehen? Der di-
cke Winterpullover sieht so toll
aus und eine neue Thermohose
nebst atmungsaktiver Winter-
Outdoorjacke wiren auch mal
wieder fillig?

Kein Problem. Ab dem 17.
Januar heifit es im Oder-Center
fiir all diese Dinge kompromiss-
los: Preise runter. Unter dem
Motto Sale startet die Branche
ihren Winterschlussverkauf.
Bis zum 2. Februar purzeln im
Oder-Center die Preise. ,,Mit
sensationellen Nachlidssen wird
die hoch qualitative Winter-
ware an den Mann und an die
Frau gebracht und Platz in den

Ab dem 17. Januar purzeln im Oder-Center die Preise. Sale ist angesagt. Bis zum 2.

Regalen fiir die Frithjahrskollek-
tionen geschaffen, die schon in
den Startlochern stehen®, weil3
Center Manager Norbert Fels.
Und folgende starke Modepart-

Seit 1993 Ihr kompetenter
Gebrauchtwagenhandel
zwischen Odercenter und Domane

Telefon 03332 418022

16303 Schwedt, HandelsstraBe 5

ner sind die Garantie fiir grofe
Vielfalt in Preis Geschmack
und Verwendungszweck der
Mode: Engbers und Camp Da-
vid locken mit ebenso schoner

Renault Scenic 1,6 Privilege luxe, Bj. 2004, 83
kW (113PS), EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatronik,
Automatik, Tempomat, Sitzhzg., Servo, ZV + FB, Met,
el.FH/ASP, R/CD, DZM, NSW, ATA, BC, Mufu-LR,R-/L-
Sensor, Aut. Innensp., 5 Kopfst., get. RSB, MAL vorn,
Alu’s, AHZ, Fondrollos, 85 Tkm

wie funktionaler Mode fiir den
Herrn, fiir die Damen breiten
Soccx Women, Triumph und
Gina Laura ihre Angebote aus.
Mit Backlash geht ein Garant

fiir flippige junge Mode bei Sale
an den Start. City-Sport sorgt fiir
die richtige Beleidung im Win-
terurlaub. Und Osco sorgt mit
seinem Schuhsortiment dafiir,

dass die Fiifle nicht nass werden.
Das Kinderparadies beteiligt
sich mit tollen Angeboten und
bei Thalia gibt es die passende
Reiselektiire fiir die Winterreise.

Wir finanzieren Ihr Auto auch ohne Anzahlung!

*Bei den angegebenen Preisen handelt es sich um den Barzahlungspreis. Wiinschen Sie eine Finanzierung
Uber die Santander Consumer Bank, machen wir Ihnen gern ein freibleibendes Angebot. Es sind fahrzeugalterabhingige
Laufzeiten von 47 bis 96 Monaten méglich. Eine Anzahlung von ca. 25 % des Kaufpreises wird empfohlen.
Alle Angaben sind ohne Gewdéhr, Druckfehler und der Zwischenverkauf sind vorbehalten.

5.990,- €

Opel Corsa Edition Plus, Bj. 2009, 44 kW (60
PS), EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatronik, Tempo-
mat, 5Tiiren,Servo, ZV +FB, Metalliklack, Colorg-
las, el. FH, el ASP, R/CD/MP3, DZM, ATA, BC, Mufu-
LR, 5 Kopfstiitzen, get. RSB, Aludekor,FS-/LRHY,
Ganzjahresreifen, 2. Hand, 34 Tkm 8,990,— €°

LRHV, 70 Tkm

Audi A 4 2,0, Bj. 2001, 96 kW (131 PS), EU4, ABS,

2V +FB, Metallik, Colorglas, el. FH/ASP, R/CD, DZM,

115 Tkm

ESP, 6x Airbag, Klimatronik, Xenonlicht, Servo, 81KW (110 PS), DPF, Gr. Plakette, ABS, ESP, 6x Airbag,
Klimatronik, 6-Gang, Tempomat, Servo, ZV+FB, Metal-
NSW, ATA, BC, 4 Kopfst., get.RSB, Leder-LR, MAL lik, el. FH, el. ASP, RICD/MP3/AUX, DZM, NSW, ATA, BC,
vorn, Holzdekor, Alufelgen, 2. Hand, FS-/BFS-/LRHV, R-/L-Sensor, aut. Innensp., Mufu-Leder-LR, LW-St. MAL

7,990~ 6.990,—€" vom, dkl. Scheiben, 56 Tkm

9.990,— € FS/LRHY, 2. Hand, 26 Tkm

OpelAstra1,7 CDTISelection,, 110Jahr”, Bj.2009,81kW BMW X 3 2,0 i, Bj. 2007, 110 KW (150 PS), EU4,
ABS, DTC, 6x Airbag, Klimaanal., Allrad, 6-Gang, Sitz-
heizg., Servo, ZV+FB, Metallik, el.FH, el. ASP, R/CD,
DZM, NSW, ATA, BC,R-/L-Sensor, 5 Kopfst., get.RSB,
MAL vom, Leder-LR, Alu‘s+Ganzjahresreifen, AHZ,

(110 PS), DPF, Gr. Plakette, ABS, ESP, 6x Airbag, Klima-
tronik, 6-Gang, Tempomat, Servo, ZV +FB, Metallik,
el. FH, el. ASP, RICD/MP3/AUX, DZM, NSW, ATA, BC,
R-/L-Sensor, aut. Innensp., Mufu-Leder-LR, LW-St.
MAL vorn, dkl. Scheiben, 56 Tkm

Toyota Prius Sol 1,5 Hybrid, Bj. 2005, 82 KW (111
PS), EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatronik, Automa-

tik, Parkpilot, Servolenkg., ZV+Femnbed, Metalliklack, anlage, Servolenkg., ZV+Fernbed., Metallik, el. FH/
el. FH, el. ASP, R/CD, ATA, BC, WFS, Mufu-Lenkrad, 5 ASR, R/CD, DZM, NSW, ATA, Bordcomp., 5 Kopfstiit-
Kopfst., get. RSB, MAL vorn, Velourplst., Alu’s, FS-/ zen, get. RSB, MAL vorn, Leder-LR, Fondtiirentollos,
9.990,— €' LRAFS-/LRHV, 2. Hand, 86 Tkm

LRHV, 1.Hand, 42 Tkm

9.990,— € FS-/BFS-/LRHV 127 Tkm

Ford Focus C-Max 1,6 TDCi Fun, Bj. 2006 80 kW
(109 PS), DPF, gr. Plakette, ABS, ESP, 6x Airbag, Klima-

Ford Focus Style, Bj. 2008, 59 kW (80 PS), EU4-
Norm, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimaanlage, hzb.
Frontscheibe, Servo, ZV +FB, Metallik, el. FH, el.
ASP, R/CD, DZM, NSW, ATA, BC, 5 Kopfst., get.
RSB, dkl. Fondscheiben, Alu’s + Ganzjahresreifen,

Mazda 5 1,8 Active 7-Sitzer, Bj. 2010, 85 kW
(115 PS),EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatronik, Sitz-
hzg., Servo, ZV + FB, Metallik, el. FH/ASP, R/ICD/MP3,
DZM, NSW, ATA, BC, R-/L-Sensor, Mufu-Leder-LR,
7 Sitze, MAL vorn, Reling, LRA, Alu’s, dkl. Scheiben,
14.990,— € Schiebetiiren, FS-/LRHV, 28 Tkm

8.990,— € gerzug, Alu's, FS-/LRHV, 107 Tkm

13.990,— € 2.Hand, 81Tkm

Ford Focus Turnier 1,6, Bj. 2003, 74 kW (101 PS)
EU3-Norm, Gr. Plakette, ABS, 4xAirbag, Klimaan-
lage, Servolenkg., ZV+Fernbedienung, Metallik,
Colorglas, E-Fenster, Radio/CD, DZM, Nebel-SW, Get.
RS-Bank, 5 Kopfst., Dachreling, LR-Abdeckg., Han-
4.490,- €

Toyota Corolla 1,6 Sol, Bj. 2005, 81 kW (110 PS),
EU4, ABS, TRC, 6 x Airbag, Klimatronik, Servolenkg.,
ZV+FB, Metallik, el.FH, el. ASP, R/CD, DZM, NSW,
ATA, BC, Aut. Innensp., Regensensor, Mufu-Leder-LR,
5 Kopfst., get. RSB, MAL vorn, Alufelgen, FS-/LRHY,
6.990,— €

LA =
roen C 4 Exclusive 1,6, Mod. 2006, 80 kW

FS-/LRHV, 1. Hand, 69 Tkm 7.996=¢€ 6.990,— € MALvorn, 53 Tkm

Skoda Oktavia Ambiente 1,9 TDI DPF DSG, Bj. 2009, 77
(109 PS), EU4, ABS, ESP, 4x Airbag, Klimatronik, Xe- kW (105 PS), EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimaanlage,
non, PDC, Tempomat, Alcantara, Servo, ZV +FB, Met., Automatik, Tempomat, PDC, Sitzhzg., Servo, ZV+FB,
el. FH, el. ASP, R/CD, DZM, NSW, ATA, BC, R-/L-Sensor, Met, el. FH, el. ASP, RICD/MP3/AUX, DZM, NSW, ATA,
Aut. Innensp., Leder-Mufu-LR, MAL vorn, Alufelgen, BC, R-/L-Sensor, Aut. Innensp., Mufu-Leder-LR, Alu’s,

13.990,— € LRHV,93Tkm

BMW 520 i Mod. 2004, 125 kW (170 PS), EU4, ABS,
ESP, 6x Airbag, Klimatronik, Xenon, PDC, 6-Gang,
Sitzhzg., Tempomat, Servo, ZV+FB, Met, el. SHD/FH/  ZV+FB, Brillantlack, Colorglas, el.FH, R/CD/MP3/ AUX/
ASP, RICD, NSW, ATA, BC, aut. Innensp., R-/L-Sensor,
Mufu-Leder-LR, get. RSB, MALvorn, Alu’s,FS-/BFS-/

12.990,- €

| SRS
Hyundai i 30 Classic Sport, Bj. 2010, 80 kW (109 PS),
EU4, ABS, ESP, 6xAirbag, Klimaanlage, Servolenkg.,

USB, DZM, NSW, ATA, BC, 5 Kopfst., get.RSB, Front-/
Heckspoiler, Schwellerblenden, 18" Alu’s, Sportauspuff,
FS-/LRHV 18 Tkm 9.990,- €

ia Carens 2,0 LX, Bj. 2007, 106 KW (144 PS), EU4, Ford Focus C-Max 1,8 Trend, Bj. 2004, 88 kW (120 PS),
ABS, ESP, 6x Airbag, Klimaanlage, Servolenkg., EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimaanl., hzb. Frontschei-
2V+Fernbedienung, Metallik, Colorglas, E-Fenster, be, Servolenkg., ZV + Fernbed., Metallik, Colorglas,
E-Spiegel, RICD/NP3, DZ-Messer, 5 Kopfst., get. RSB,
MAL vorn, Reling, LRA, Dopp. Ladeboden, Alu's, FS-/ MAL vorn, Leder-LR, Aludekor, Fondtiirenrollos, LRA
7.490,— € FS-BFS-/LRHV, LWS 123 Tkm

el. FH/ASP, R/CD, DZM, ATA, BC, 5 Kopfst., get. RSB,

5.990,- €

Opel Meriva 1,6 Edition, Mod. 2005, 64 kW Renault Twingo 1,2 Edition Toujours, Bj. 2006, Toyota Corolla 1,6 Edition S, Bj. 2007, 81 kW (110 Chevrolet Nubira Kombi SX, Bj. 2007, 80 kW

(87 PS), EU4-Norm, ABS, 4x Airbag, Klimaa,Servo, 43 kW (58 PS), EU4-Norm, ABS, Fahrer-, Beifahrer-
Servo, Colorglas, el. Fensterheber,

Wegfahrsperre,
4 Kopfstiitzen, geteilte und verschiebbare RSB,

2V +FB, Metallik, el. einst.-/hei Kl
el. FH, Radio/CD, DZM, ATA, Mufu-LR, 5 Kopfst.,
get. RSB, MAL vorn, Aludekor, FS-/LRHV

118 Tkm 4.990,- € 83Tkm

b, ASP. .S o
Radio/CD/MP3,

3.990,— € FS/LRHV, 63 Tkm

£

line, Bj.2005,110kW(150PS),
EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatronik, 6-Gang, PDC,
Tempomat, Leder, Sitzhzg., Servo, ZV+FB, Metallik,
el. FH/ASP, R/CD/Farbnavi, DZM, NSW, ATA, BC, Aut.
Innensp., R-/L-Sensor, Mufu-Leder-LR, get. RSB, Alu’s,

7.990,— € Heckrollo, LW-Stiitze, 84 Tkm

10.990,— € Mwst ausweisbar, 1. Hand, 91 Tkm

Mazda BT-50 L-Cab Midland Freestyle, Mod. 2009,
105 kW (143 PS), LKW-Zul,, Gr. Plakette, ABS, 4x Air-
bag, Allradantrieb, Sitzhzg., Servo, ZV+FB, Colorglas,
el. FH, el. ASP, Radio/CD, DZ-Messer, 4 Sitzplatze, MAL
vorn, Aludekor, Ausstellfenster, LRHV, Anhangerkupplg.,
12.990,- €

Ford Mondeo Turnier Ghia 2,0, Bj. 2001, 107 kW Renault Laguna Kombi Initiale Paris, Bj. 2007, 125
(145 PS), EU4, ABS, 6xAirbag, Klimatronik, Sitzhei- kW (170 PS), EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatronik, Au-
zung, PDC, hzb. Frontsch., Servolenkg., ZV+FB, Me- tomatik, BiXenon, Tempomat, PDC, el. Ledersitze, Sitz-
tallik, el. FH/ASP, RICD, DZM, NSW, ATA, Aut. Innensp., hzg., KeylessGo, RICD/Farbnavi, CD-W, R-/L-Sensor, Aut.
5 Kopfst., get. RSB, MALvorn, Reling, LRA, Alu’s, FS-/ Spiegel, Leder-LR, dkl. Scheiben, Reling, Alu’s, Trennetz,
4.990,— € Tagfahrlicht, 1. Hd., 45Tkm  11.996=¢ 9.990,- €

LRHV, 1. Hand, 107 Tkm

Peugeot 207 Kombi VTi 95, Mod. 2009, 70 kW Skoda Oktavia Kombi Ambiente, Bj. 2003, 75 kW
(102 PS), EU4, ABS, ASR, 4xAirbag, Klimaanlage, Sitz-
heizg., Servolenkg., ZV+Fernbed., Metallik, Colorglas,
las, el. FH/ASP, R/ICD/MP3, DZM, ATA, BC, 5 Kopfst., el.FH/ ASP, RICD/MP3, DZM, NSW, ATA, BC, WFS, 5
Kopfst., get.RSB, Reling, LRA, Dopp.Ladeboden, Alu’s,
FS-/BFS-/LRHV, 1.Hd., 75 Tkm

(95 PS), EU4-Norm, ABS, 6x Airbag, Klimaanlage,
Servo, Panoramadach, ZV + FB, Metallik, Colorg-

get. RSB, Aludekor, Dachreling, Laderaumabdeckg.,
FS-/BSF-/LRHV, 75 Tkm 7.990,- €

Ford Focus Turnier 1,6 Trend, Bj. 2006, 74 kW
(101 PS), EU4, ABS, ESP, 6 x Airbag, Klimaanlage,
Sitzheizung, hzb. Frontscheibe, Servolenkg., ZV+FB,
Metallik, el. FH, el. ASP, R/CD, DZ-Messer, WFS, 5
Kopfst., get. RS-Bank, Laderaumabd., Ganzjahresrei-
6.990,— €' fen, AHZ, FS-/LRHV, 2 Hd., 98 Tkm

Skoda Fal

6.990,— € FS/LRHV 119 Tkm

=~
Elegance 1,4, Bj. 2001, 55 kW (75
PS) EU4-Norm, ABS, 4x Airbag, Klimaanlage, Sitz-
heizg., Servolenkg., ZV + Fernbedieng., Metallik,
Colorglas, el. FH, el. eist.+hzb. ASP, R/CD, DZM,
NSW, ATA, BC, 4 Kopfst, get. RS-Bank, Alufelgen,
3.990,- €

Toyota Avensis Executive 1,8,

2006, 95 kW (129 VW Golf Plus 1,6, Mod. 2009, 75 kW (102 PS),
PS), EU4, ABS, ESP, 7x Airbag, Klimatronik, Sitz- EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimaanlage, Tempomat,
hzg., Xenon, Servo, ZV+FB, Metallik, el. FH/ASP, Servo, ZV+FB, Metallik, Colorglas, el. FH/ASP, R/
R/CD-W/MP3, DZM, NSW, ATA, BC, R-/L-Sensor, CD, Freisprech, Riickfahrkamera, DZM, NSW, ATA,
Aut. Innensp., Mufu-Leder. LR, get. RSB, MAL vorn, Mufu-Leder-LR, 5Kopfst., get. RSB, MAL vorn, Alu’s,
Heckrollo, Alu's, Anb. AHZ, 103 Tkm 8.990,— € Reling, FS-/BFS-/LRHV, 46 Tkm

50 Tkm

PS), EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatronik, Sitz-/Stand- (109 PS), EU4-Norm, ABS, 4x Airbag, Klimaanlage,
hzg., Tempomat, Servo, ZV + FB, Metallik, el. FH, el. ASP, Servolenkg., ZV + FB, Metallik, Colorglas,E-Fens-
Heckwischer, R/CD, DZM, NSW, ATA,BC, Mufu-Leder-LR, 5 Kopfst., ter, E-Spiegel, R/CD-FB, DZ-Messer, WFS, 5 Kopfst.,
Get. RSB, MAL vorn, dkl. Scheiben, Alu's, Spoilerpaket, - get. RSB, MAL vorn, Dachreling, LR-Abdeckg., FS-/
9996=¢ 8.490,— € LRHV82Tkm

5.990,- €

Fiat Panda 1,1 Active, Bj. 2009, 40 kW (55 PS), Kia Sorento 2,5 CRDi EX, Mod. 2007, 103 kW (140
EU4-Norm, ABS, Fahrer- und Beifahrerairbag, PS), DPF, Gr. Plakette, ABS, 4x Airbag, Klimatronik,
Servolenkung, ZV+Fernbedienung, Brillantlack, Allrad, Servo, ZV+FB, Met., el. FH/ASPR/CD, DZM,
Colorglas, E-Fenster, Radio/CD/USB, 5 Kopfstiitzen, NSW, ATA, 5 Kopfst., get. RSB, MAL vorn, Leder-LR,
Uml. RS-Bank, 5 Tiiren, Heckwischer, LRHV
4.990,— € FSHV, LRHV, SSW, 2. Hand, 98 Tkm 11.990,~ €'

Holz, Reling, LRA, Alu’s, dkl. Scheiben, Hangerzug,

w R

Peugeot 407 SW Premium 2,0 HDI, Bj. 2007, 100 Audi A 4 1,8 TFSi Ambiente, Mod. 2009, 118 kW
kW (136 PS), DPF, Gr. Plakette, ABS, ESP, 6 x Airbag, (160 PS), EU4, ABS, ESP, 6xAirbag, Klimatr, 6-Gang,
Klimatronik, 6-Gang, Panoramadach, Teilleder, Sitz- PDC, Tempomat, Sitzhzg., TFL, Spurwechselassi, Servo,
hzg., PDC, Tempomat, el.FH/ASP, R/CD/Farbnavi, NSA, ZV+FB, el. FH/ASP, RICD/SD, DZM, NSW, ATA, BC, R-/L-
ATA, BC, aut. Innensp., R-Sensor, Trennetz, umlegb. Sensor, Aut. Innensp., Mufu-Leder-LR, Alu's, get. RSB,
11.990,— € BFS, LW-Stiitzen, Alu’s, 2.Hd. 54 Tkm 10.990,- € FS-/BFS-/LRHV, 66 Tkm

e

18:990,- 17.990,- €'

Ford Focus 2,0 Titanium, Mod. 2006, 107 KW (145
PS), EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatronik, Standhei-

FH/ASP, RICD/AUX, DZM, NSW, ATA, BC, R-/L-Sensor,

Aut. Innensp., Mufu-LR, 5 Kopfst., get. RSB, MAL, 4 Kopfstiitzen, get. RS-Bank, Alufelgen, FS-/LRHV,
Alu’s, FS-/BFS-/LRHV, 93 Tkm

5.990,- €

Seat Leon Sport Limited, Mod. 2008, 63 kW (86 PS),
EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatik, Servo,
2ZV+FB, Metallik, Colorglas, el. FH, el. ASP, R/CD/
MP3/AUX, DZM, NSW, ATA, Reifendrucksensor, 5
Kopfst., get. RSB, Ledersport-LR, Sportsitze, Alu’s,
AHZ, FS-/LRHV, 76 Tkm 7.990,- €

Honda Jazz 1,3 Style Bj. 2008, 57 kW (78 PS) ,
EU4-Norm, ABS, 4x Airbag, Klimaanlage, Servol-
zung, Teilleder, Tempomat, Servo, ZV+FB, Met, el. enkg., ZV+Fernbedienung, Metallik, Colorglas,
E-Fenster, el. einst. + hzb. ASP, R/CD, DZM, NSW,

1.Hand, 32 Tkm

7.990,— € FSBFS/RHY, 118Tkm

VW Passat Variant Comfortline 2,0 TDI DPF, Bj. 2007,
103 kW (140 PS), EU4, DPF, Gr. Plakette, ABS, ESP, 6x Air-
bag, Klimatr, 6-Gang, Sitzhzg., Tempomat, Servo, ZV+FB,
Met, el. FH/ASP, RICDIMP3/Navi, DZM, NSW, ATA, BC,
R-/L-Sensor, Aut. Innensp., Reling, LRA, LW-Stiitze, MAL vorn,
12996~ 10.990,- €

Alufelgen,FS-/LRHV, 12 Tkm

Peugeot 207 Urban Move Bj. 2009, 54 kW,
(73 PS),EU4-Norm, ABS, 6x Airbag, Klima, Servo,
2V +FB, Metalliklack, Colorglas, el. FH, el. ASP, R/
CD/AUX, DZ-Messer, Nebel-SW, ATA, Bordcomp., 5
Kopfst., get. RSB, Aludekor, Isofix, Ausstellfenster,
7.990,- €

EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatronik, Sitzheizung, PS), EU4-Norm, ABS, 4 x Airbag, Klimatronik, Ser-
Servolenkg., ZV+FB, Metallik, Colorglas, el. FH/ volenkg., ZV+FB, Metalliklack, Colorglas, el. FH,
ASP, R/CD/CD-W/MP3/Navi, DZM, NSW, AT-Anz., el. ASP, R/CD (USB/SD, DZM, NSW, ATA, BC, WFS, 5
BC, Mufu-Leder-LR, 5 Kopfst., get. RSB, FS-/LRHV. Kopfst., get. RSB, MAL vorn, Leder-LR, FS-/LRHV, Aut.

1. Hand, 45 Tkm 9,990~ 8.990,— € Antenne, 82 Tkm

3.990,- € 71Tkm

ABS, ESP, 6x Airbag, Climatik, Fliissiggasanlage,
Tempomat, Servo, ZV + FB, Metallik el. FH/ASP,
RICD, DZM, NSW, ATA, BC, R-/L-Sensor, Aut. In-
nensp.,5 Kopfst., get. RSB, FS-/BFS-/LRHV

84 Tkm

VW Golf V Edition Bj. 2008, 59 kW (80 PS), EU4, Hyundai Matrix 1,6 GLS Team, 06 Bj. 2005, 76
kW (103 PS), EU4-Norm, ABS, 4x Airbag, Klima, Ser-
volenkg., ZV + FB, Colorglas, el. FH/ASP, R/CD/MP3,
AUX-Anschl., DZM, NSW, ATA, BC, WFS, Alarmanl., 5
Kopfst., get. RSB, Dachreling, AHZ, FS-/LRHV, Ganz-

9.990,— €' jahresreifen, 79 Tkm

Renault Laguna 2,0 Dynamique, Bj. 2008, 103 kW
(140 PS), EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatronik, Tem-
pomat, 6-Gang, Teilleder, Parkpilot, Servo, ZV-+FB,
Metallik, el.FH/ASP, R/CD, DZM, NSW, ATA, BC, R-
JL-Sensor, 5 Kopfst., get.RSB, MAL vorn, Leder-LR,

5,990~ 4.990,— € Alufelgen, FS-/BFS-/LRHV 27 Tkm 11,990, €

Kia Carens 2,0 EX, 7-Sitzer, Bj. 2008 106 KW (145 PS), Mazda 3 1,6 Exclusive Automatik, Bj. 2005, 77 kW
EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatronik, 7 Sitze, PDC, (105 PS), EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimatronik, Auto-
Servo, ZV + Fernbed., el. FH, el. ASP, R/CD/Navi, DZM, matik, Servolenkg., ZV+Fernbed., Metallik, el. FH,
NSW, ATA, R-/L-Sensor, Aut. Innensp., get. RSB, MAL el. ASP, Radio, DZ-Messer, Nebel-SW, AT-Anz., Bord-
vom, Leder-LR, dkl. Scheiben, Reling, Alu’s, FS-/LRHV, comp., Mufu-Leder-LR,5 Kopfst., get. RSB, MAL vorn,

2.Hd. 41 Tkm

9.990,— € Alus, FS/LRHV, LW-St., 1. Hd., 53Tkm 7.990,~ €'

5.990,— € leder, Alu's, AZV, FS-/LRHV, 123 Tkm

Opel Astra 1,6 Edition Bj 2005, 77 kW Renault Megane Kombi 1,6 Expression
(105 PS), EU4, ABS, ESP, 6x Airbag, Klimaanlage, Bj. 2003, 79 kW (107 PS), EU4, ABS, 4x Airbag, Klima-
Tempomat, Servo, ZV +FB, Metallik, Colorglas, el. anlage, Sitz-/Standheizg., heizb. Frontscheibe, Servo,
FH/ASP, RICD/MP3, DZM, NSW, ATA, Bordcomp., ZV+FB, Metallik, el. FH, el. ASP, RICD, DZM, NSW, ATA,
Mufu-Lenkrad, 5 Kopfstiitzen, get. RSB, FS-/LRHV BC, WFS, 5 Kopfst., get. RSB, MAL vorn, Leder-LR, Teil-

3.990,- €

alle Angebote auch unter
www.autopark-
schwedt.de
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Nach

Die groBe Bonus-
Aktion findet ihre
Fortsetzung im
Familien-Pass.

Es darf weiter
gesammelt werden

Nach dem grandiosen Erfolg der
Bonus-Aktion im vergangenen
Jahr startet das Center in diesem
Jahr den Familien-Pass. ,,Famili-
eneinkdufe im Oder-Center wer-
den das ganze Jahr iiber mehr-
fach belohnt“, kiindigt Center
Manager Norbert Fels an.

Ucker-Mark rollt

Die Funktionsweise ist dhnlich
wie beim Bonus-Taler. Bei ihren
Einkdufen sammeln die Center-
Besucher die Ucker-Mark und
kleben sie auf ihren Familien-
Pass. Wenn der Familien-Pass
mit zwolf Mark-Stiicken beklebt
ist, wird er mit Name,Vorname,
Anschrift, Alter und etwaiger
E-Mail-Adresse beschriftet und
in die Losbox geworfen. ,,Die
Familien-Pdsse und natiirlich
auch die Ucker-Mark gibt es
direkt in allen Geschiften des
Center®, erldautert der Center
Manager. Erwachsene erhal-
ten bei Einkdufen je zehn Euro
Einkaufswert eine Ucker-Mark,
jedoch maximal drei Ucker-

IHR FANILIEN-
PASS.
et UCKER-MARK

Susan Loper mit Mann René Schniirer und Sohn John an dr Kasse von Annette Rohr.

Mark pro Einkauf. Fir Kinder
gibt es die erste Ucker-Mark
schon bei einem Einkaufswert
von zwei Euro. Auch hier be-
trigt die Hochstzahl pro Einkauf
drei Ucker-Mark. Die komplett
ausgefiillten und in die Losbox
geworfenen Familien-Pésse
nehmen an den Verlosungen
im Oder-Center teil. Allerdings

gibt es in diesem Jahr keine Mo-
natsverlosung. ,,Ausgelost wird
alle drei Monate. Und es ste-

hen attraktive Gewinne
im Wert von jeweils /
3000 Euro zur Verfii-

gung®, versichert der LIS
Center Manager. Zum

Ende des ersten Quar- '
tals wird ein Familien-

Super Gewinne bei der Bonus-Aktion

Bonus-Aktion bringt
Geschenke zum
Verschenken und
Freude spenden.

Ganz gewiss wird sie den Ge-
winn nicht fiir sich selbst behal-
ten, sondern ihn an ihren Enkel
weitergeben, der sich - und darin
ist Gabriele Pflugrad sich ganz
sicher - méchtig dariiber freuen
wird. Gabriele Pflugrad hat bei
der November-Auslosung der
Bonus-Aktion im Oder-Center
gewonnen und hat von Karin

Regorius von Game-Stop einen
der beiden Monatspreise erhal-
ten, eine XBos 360 Slim sowie
eine Gutscheinkarte iiber 30
Euro fiir den Kauf von Software.
»Ich habe im zuriickliegenden
Jahr regelmifig an der Bonus-
Aktion teilgenommen und freue
mich natiirlich iiber den Ge-
winn®“, sagt sie. ,,Schon, dass es
einmal geklappt hat.*

Der Schwedter Yves Eiser-
mann hat den Preis von Cosmo
gewonnen, ein Glitteisen. Ahn-
lich wie Gabriele Pflugrad wird
auch er das Geschenk nicht fiir
sich selbst behalten, sondern
einer guten Freundin als Weih-
nachtsgeschenk auf den Gaben-
tisch legen. ,,Und ich bin mir si-

Weihnachtsengel: viel Spaf3
mit dem Familien-Pass

im neuen Jahr

W
2013 DAS FAMILIEN-
VORTEILS-JAHR!

... von fuhrenden
Weihnachtsengein
empfohlen

T R —

Kurz vor dem Ende derWelhnachtszelt lieBen es sich die Weihnachtsengel im
Oder-Center nicht nehmen, sich zu versammeln und den Center-Besuchern im
kommenden Jahr viel SpaB, Erfolg und vor allem Gliick bei der bevorstehenden
Aktion mit dem Familien-Pass zu wiinschen.

cher, dass sie sich riesig dariiber
freuen wird. Deshalb ist auch
bei mir die Freude iiber Gewinn
groB3*, sagt er. Freude auch bei
Cosmo-Verkiduferin Haferkorn:
,Natiirlich mochten wir unse-
ren Kunden gerne eine Freude
machen und haben extra zur
Weihnachtszeit etwas Auflerge-
wohnliches als Geschenk ausge-
sucht*, sagt sie.

Freude auch beim Center-Ma-
nager Norbert Fels. ,,Die Bonus-
Aktion geht nun ihrem Ende ent-
gegen, Am Jahresende wihlt die
Glucksfee den Jahressieger, der
Gutscheine in Hohe von 5000
Euro erhilt”, sagt er. Dariiber
berichtet die Center-Zeitung in
ihrer nidchsten Ausgabe.

JW

_——————

Einkauf bei real,- im Gesamt-
wert von sage und schreibe 3000
Euro ausgelost. ,,Und die Ge-
SR winne der folgenden Quar-
_tale sind nicht weniger
“.I attraktiv,  versichert
Fels. Zum Ende des
zweiten Quartal und
zum Ende des dritten
Quartals warten je ein Fa-

milienurlaub von TUI bzw. von
Reiseland auf ihre Gewinner.
,,Und auch diese Urlaube sind
jeder fiir sich 3000 Euro wert.
Die Gewinner konnen sich also
auf eine wirklich tolle Urlaubs-
reise freuen®, ist der Center Ma-
nager iiberzeugt. Und zum Ende
des vierten Quartals wird der
vierte  Familien-Hauptgewinn

"
|-~ UCKER A MARK

dem oder-taler kommt die ,,Ucker Mark"

ausgesplelt Ein
. Familien-Ein-
| kauf bei Me-
| dia  Markt,
wiederum
im  Gesamt-
wert von 3000
Euro. ,,Und das
ist noch nicht alles.” Das Cen-
ter hat im Rahmen dieser Aktion
einen neuen Fotowettbewerb ins
Leben gerufen.

Familienfotos

|

Gesucht wird das Familienfo-
to des Jahres. Alle Familien-
Pass-Inhaber sind aufgefor-
dert, ihre schonsten Familien-,
Ausflugs- oder Urlaubsfotos
an folgende Adresse einzu-
senden: foto-giesa@t-online.
de. Die schonsten Fotos wer-
den im Oder-Center ausgestellt
sowie in der Center-Zeitung
und auf der Website veroffent-
licht. Die Besucher und Leser
der Center-Zeitung werden die
sympathischste ,,Oder-Center-
Familie“ des Jahres Kkiiren.
Unter den Teilnehmern an der
Abstimmung verlost das Cen-
ter Einkaufsgutscheine. ,,Und
die Gewinner-Familie erhilt
ein wertvolles Spiegelreflex-
Digitalkamera-Set* von Media
Markt, versichert Norbert Fels.
Den Inhabern des Familien-
Passes winken dariiber hinaus
noch weitere Vorteile. Fiir sie
gibt es tolle Familien-Angebote,
wie das Familien-Spiel, die
Familien-Erfrischungskiste,die
Familien-Picknickbrote oder
den Familien-Eisbecher.

Freude bei den Beschenkten: Glétteisen fiir Yves Eisermann (2. von links) und eine XBox fiir Gabriele Pflugrad (2. von
rechts). Sie werden mit diesen Gewinnen jetzt Freude schenken.

Landesgartenschau in Prenzlau.

,Bluihne frei fiir das
Schauspiel Natur!"

Reinhard Simon (Intendant der Uckermérkischen Biihnen Schwedt)

Landesgartenschau 2013* ! :

T
UCKERMARK

NJZLIAJU!

www.laga-prenzlau2013.de
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Service-Star geht an Silke Pinger un

Geheimnis ist
nach Monaten
voller Span-
nung
geliiftet:Der
Service-Star ist
vergeben.

.

Erst Hochspannung,
dann Erstaunen, dann
Jubel bei den Priamier-
ten. So spielte sich die
Vergabe des Service-
Star 2012 ab. Die Sie-
ger wurden in der Wo-
che vor Weihnachten
gekiirt, nachdem sich
in den Monaten zuvor
hunderte Center-Besu-
cher an der Ab-
stimmung
iber
den £

freundlichsten Verkéufer by 3 =
bzw. die freundlichste
Verkiduferin und das

‘_._,.w bester Verkaufsteam

beteiligt hatten.

Das Ergebnis war
knapp, viele Besucher
hatten erneut fiir die
Siegerin des Vorjahres,
die  Verkduferin Rose-
marie Fengler votiert, die
bei Mago hinter der Flei-
scher-Theke steht. In einem
Kopf- an Kopf-Rennen setzte
sich dann jedoch Silke Pinger
von Street-Schuhe durch.
,,Ich kann es noch gar nicht
fassen, dass ich in diesem
Jahr die beste Verkiuferin
_." des Centers bin®, strahlte
i die Siegerin nach der Preis-
verleihung. ,,Dabei mache ich
doch nichts weiter als meinen
Job.*“ ,Ja, Sie machen ihn gut,
sind mit Herzblut dabei und
das registrieren die Besucher
und honorieren es“, entgegne-
te Center Manager Norbert
Fels.

Bestes
Team sem Jahr die Mannschaft von
Konditor Schipe. ,,Auch diese
=il Als bestes Ver- Entscheidung findet meine un-
| kaufsteam kiirten eingeschrinkte Zustimmung®,
4 die Center-Be- reagierte der Center Manager.
sucher in die- SchlieBlich machen die Verkiu-

St

ferinnen des Schwedter Kondi-
tor- und Bickermeisters nicht
nur hinter der Ladentheke einen
guten Job, sondern bringen sich
auch oft und mit vollen Enga-
gement in die verschiedensten

Und noch einmal gibt es die Karte fiir die
Museen der Region: 19 fuir 9,10 Euro

Schétze der Region
an neunzehn Orten

Es war zweifellos eine der
schonsten Aktionen des zu-
rickliegenden Jahres, die Mu-
seumsschau: ,,Schatzkammern
der Region® 19 Museen aus der
Uckermark, dem Barnim und
dem benachbarten Vorpommern
stellten sich mit ihren Ausstel-
lungshighlights, ihren wissen-
chaftlichen Arbeiten und ihren
Sonderthemen dem Publikum
des Oder-Center vor. Die Miér-
kische Eiszeitstrale war hier
genauso zu erleben, wie die Ge-
schichte der Binnenschifffahrt
oder des ostdeutschen Flugwe-
sens. Und als besonderes An-

SCHATZKAMMERN DER REGION
Museen stellen sich vor

v

v

EINTRITTSKARTE(N)

Diese Karte berechtigt zum einmaligen Eintritt in jedes
teilnehmende Museum fiir EINEN Erwachsenen
bei Vorlage dieser Karte an der Kasse.

Die Karte einfach mitnehmen und im
jeweiligen Museum entwerten lassen.

Letzte Chance auf die begehrten Karten: fiinf mal zwei Stiick jetzt gewinnen!

19 fu

dere gemeinsame Eintrittskarte
herausgegeben: Fir 9,10 Euro
berechtigt sie zum Eintritt in

gebot fur ihre Besucher hatten
die Museen eine ganz beson-

Fit und gesund:

Kurse, Saunen und ein
umfangfreiches
Trainingsprogramm
fiir Frau und Mann

alle beteiligten Museen. Und
das noch bis Ende 2013. Es

‘(

Hier k6nnen Frauen und Minner

nicht nur ihre miiden Muskeln Tech-
in Schwung oder in der Sauna n i k
schwitzend ihren Kreislauf auf vor, mit

der sie ihre !
sportliche |
Leistungs- '

Trab bringen. Hier gibt es auch
jede Menge Gesundheitskur-
se ,,und einen individuell auf

die Bediirfnisse, Stirken und féahigkeit |
Schwiichen eines jeden einzel- auf Vorder- |
nen Mitgliedes abgestimmten mann brin-

Trainingsplan®, versichert Hei- gen und ih- !
di Nitsche vom Fitness-Studio rerGesundheit

,Fitness fiir Dich®“. Auf 2500 einen
Quadratmeter Flidche finden die

Fitness-Begeisterten modernste

sind noch Karten tibrig, die das
Oder-Center jetzt verlost: Ein-
fach eine Postkarte an das Oder-
Center, Landgrabenpark 1,
16303 Schwedt, Kennwort:

(9,10

Schatzkammern der Region*
schicken und schon besteht die
Chance, von der Gliicksfee aus-

Freude bei den Geehrten: Der Service-Star ging an Silke Pinger und das Schape-Team.

Aktionen des Centers ein. Ob
es der Karneval ist, das Weih-
nachtscafé oder die Center-
Aktion zum Muttertag - immer
sind die freundlichen Mitarbei-
terinnen von Schipe dabei und

d Schape-Team

bieten Leckereien vom Bicker
an. ,,Ich freue mich sehr, dass
dieses Engagement einmal mehr
gewiirdigt wurde - diesmal in
Form des Service-Star fiir das
beste Verkaufs-Team in unserem
Oder-Center*, sagt der Center
Manager.

Neue Chance

Diese Ehrung bedeutet natiirlich
nicht, dass die Geehrten sich
nun darauf ausruhen diirfen, ,,sie
ist viel eher Ansporn, in gleicher
und noch besserer Qualitit wei-
terzumachen. Denn bei uns ist
es zumindest in dieser Hinsicht
wie in der Politik: Nach der
Wabhl ist vor der Wahl®, kiindigt
der Center Manager an. Auch im
kommenden Jahr wird wieder
der Service-Star vergeben. ,,Mit
dem beginnenden Herbst wer-
den wir unsere Besucher wieder
aufrufen, sich an der Abstim-
mung zu beteiligen. Und wie
in jedem Jahr wird auch jeder
Mitarbeiter in den Ldden unse-
res Centers wieder die Chance
haben, die begehrte Trophie zu
gewinnen®, sagt Fels. Die Tat-
sache, dass sehr viele Besucher
sich an der Abstimmung beteili-
gen, ist zudem ein Indiz fiir ihn,
wie wichtig ein hoher Service
sowie eine ebenso freundliche
wie kompetente Verkaufsbera-
tung fiir die Besucher des Cen-

Mit der Center-Zeitun

g unterwegs

7

Die Berkholzerin Nadine Fatke war mit ihrem Freund in Mexico und
besuchte unter anderem die Halbinsel Yucatan. Dort entstand dieses Foto.

erwihlt zu werden und eine Ein-
trittskarte zu erhalten.

Die Center-Zeitung hatte sie mit im Gepack.

guten Dienst leisten konnen.*
Uber 100 modernste Gerite von
>y Life Fitness stehen im Frauen-
\ und Minnerbereich fiir das
Cardiotraining oder fiir den
Aufbau der fehlenden Stiitz-
' muskulatur zur Verfligung*,

f sagt Heidi Nitsche.

Und die Kurse, zu denen
unter anderem Pridventions-
| kurse fiir Wirbelsidule, Herz-
® | Kreislauf oder Nordic Walking
| gehoren, sind im Abonnement
schon inbegriffen. ,,Und eine
Besonderheit, die von unseren
mehr als 1200 Mitglieder hoch
geschitzt wird, haben wir noch
vorzuweisen: bei uns trainieren
Frauen und Minner getrennt.
Das hat sich bewéhrt®, sagt sie.
Zumindest wird auf diese Weise
vorgebeugt, dass sich bestimmte
| Eitelkeiten nicht entfalten, die
! Menschen bei der Begegnung
mit dem anderen Geschlecht zu-

Fitness fiir Dich stellt sich im Center vor

weilen eigen sind. Vom 10. bis
12. Januar konnen sich auch die
Besucher des Oder-Center iiber
die Leistungsfihigkeit des ,,Fit-
ness fiir Dich* iiberzeugen. ,,An
diesen drei Tagen werden wir
im Center prasent sein, kiindigt
Heide Nitsche an. ,,Wir infor-
mieren iiber unser vielfiltiges
Kursangebot, stellen unsere Ein-
richtung vor und bringen natiir-
lich auch ein paar Fitnessgerite
mit ins Center.” Dariiber hinaus
konnen sich die Center-Besu-
cher gleich vor Ort ausmessen
lassen oder einen Herz-Kreis-
lauf-Test mitmachen. ,,Und wer
uns im Center besucht, erhilt
eine Karte von uns. Wenn er
dann nach unserer Prisentation
zu uns kommt und Mitglied wer-
den will, erhélt er nach Vorlage
der Karte Sonderkonditionen fiir
den Start in unserem Fitness-
Studio “, kiindigt sie an.
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Das Jahr beginnt mit einem
Sonntags-Shopping im Center

Entspannt und in Ruhe
einkaufen. Am 6. Janu-
ar hat das Center fir
Sie gedffnet.

Von 13.00 Uhr bis 18.00 Uhr
drehen sich fiir die Besucher des
Centers die Drehtiiren an den
Eingédngen des Oder-Center. Die
Geschifte und gastronomischen
Einrichtungen haben geoffnet.
,.Das ist ein idealer Anlass, ent-
spannt und ohne Zeitdruck zu
bummeln, Freunde zu besuchen,
zu shoppen und die freie Zeit zu
genieBen”, weill Center Mana-
ger Norbert Fels

Mit Zeit und MuBe

Mit leuchtenden Augen werden
dann beispielsweise die Kinder
vor dem Kinderparadies ste-
hen und vielleicht entdecken,
wo der Weihnachtsmann das
tolle Spielzeug gekauft hat,
das er Heiligabend fiir sie
unter den Weihnachtsbaum
gelegt hat. Die Frauen konnen
sich mit Zeit und Mufle einen
Uberblick iiber die neuesten
Kreationen der Wintermode-
Welt verschaffen und sich
so auf den bevorstehenden

P

B,

Sonntag, dem 6. Januar, ist das im Oder-Center moglich.

Winterschlussverkauf  vor-
bereiten, der ab 17. Januar
unter dem Motto ,,Sale* satte
Preissenkungen fiir starke
Marken verspricht. ,,Und man

TERES|

Ein Erfolgsmodell geht weiter: 2011 zum ersten mal gespielt, wird sich Bingo
auch 2013 ungebrochen groBer Beliebtheit erfreuen.

Oder-Center auch

im Jahr 2013

im Bingo-Fieber

Jeden dritten Mittwoch im Mo-
nat ist es soweit. Das Oder-Cen-
ter, genauer gesagt, das Eiscafé
Florenz im Oder-Center steht
im Zeichen des Bingo-Fiebers.
Nachdem der PCK-Seniorenver-
ein gemeinsam mit dem Oder-
Center im Herbst 2011 zu den
ersten Bingo-Spielen im Center
geladen hatte, reif3t die Erfolgs-
geschichte dieses Spiels nicht
ab. Immer mehr Senioren treffen
sich einmal monatlich - wie ge-
sagt jeden dritten Mittwoch im
Monat - im Oder-Center, um das
Spiel mit den Kugeln und den
Zahlen immer wieder neu zu
spielen.

Zu gewinnen gibt es dabei
Einkaufsgutscheine des Centers.
Doch nicht der Gewinn steht im
Vordergrund, hatte bereits die
Mitbegriinderin des Spiel und

damalige  Seniorenvereinsvor-
sitzende Brigitte Kuchling ge-
sagt. ,,BEs geht ums Mitmachen,
es geht darum, aus dem Haus zu
gehen, in Gesellschaft zu sein,
miteinander bei einem Stiick-
Kuchen und einer Tasse Kaffee
ins Gesprich zu kommen und
Freude am Spiel und am Leben
zu haben.*

Dieser Grundsatz hat sich
auch 2013 nicht geédndert. Und
diesem Grundsatz bleiben der
Seniorenverein und das Oder-
Center auch 2013 treu. Zum ers-
ten mal treffen sich die Senioren
am Mittwoch, dem 16. Januar,
zum Bingo-Spiel. ,,Und auch in
den folgenden Monaten heif3t es
jeden dritten Mitwoch im Mo-
nat: Start frei zum Bingo-Spie-
len*, versichert Center Manager
Norbert Fels.

kann vielleicht das eine oder
andere nachweihnachtliche
Geschenk kaufen, sich bei
Citysport auf den bevorstehen-
den Winterurlaub vorbereiten

bummeln und gucken: Am verkaufsoffenen

oder einfach nur schlendern.
Ich freue mich jedenfalls,
unsere Giste am Sonntag, dem
6. Januar begriifen zu diirfen®,
sagt Norbert Fels.

Bewegte Bilder erinnern
an beliebte Aktionen

,»Weilit Du noch, diese spannen-
de Feuerwehraktion im Herbst
2011, als die grofle Katastro-
pheniibung stattfand?, sagt der
eine. ,,JJa, toll waren aber auch
in diesem Jahr die Moden-
schauen®, entgegnet der andere.
Und gemeinsam schauen sie im
Internet noch mal nach. Der In-
ternet-Auftritt des Oder-Center
bei Youtube macht diese Art der
Erinnerung moglich. Hier finden
sich Videoclips iiber das Oster-
fest, iiber Shoppen am Sonntag,
iiber das Piratendorf, das in den
Sommerferien 2011 die Kinder
in seinen Bann zog oder tiber
die jlngsten Modenschauen.
Die Ausfahrt der Ost-Oldies im
Jahr 2010 ist hier ebenso noch

einmal zu erleben wie der Kut-
schenkorso, zu dem die Pferde
im Frithsommer 2011 ange-
spannt wurden. ,,Und die Zahl
der Aufrufe dieser Videos zeigt
mir, dass das Interesse daran
grof} ist”, sagt Center Manager
Norbert Fels. Allein der MOZ-
Werbefilm iiber das Center ist
1934 mal angeklickt worden,
das Video iiber den Beginn der
Odertaler-Aktion fand 706 Zu-
schauer und den Blaulicht-Ein-
satz im September 2011 schau-
ten sich sage und schreibe 2395
Internet-Nutzer hinterher noch
einmal bei Youtube an. ,,Das ist
ein Zeichen dafiir, dass auch das
Oder-Center im Internet ange-
kommen ist*, resiimiert Fels.

Helfen mit Tradition:
Blut spenden in der
Weihnachtszeit

Erneut groBer Andrang
im Center Management
bei der Aktion der
plusBlut GmbH

Die Bilder waren die gleichen
wie im Vorjahr oder im Jahr
zuvor: Die Menschen standen
am Abend des 19. Dezember
Schlange im Center-Manage-
ment, um sich an der Blutspen-
de-Aktion zu beteiligen, zu der
die plusBlut GmbH und das
Center-Management eingeladen
hatten. ,,Ich war sehr beriihrt
iiber die Bereitschaft der Teil-
nehmer, anderen Menschen zu
helfen, indem sie Blut spenden.
Das ist doch gerade in der Weih-
nachtszeit ein anriihrendes Bei-
spiel von Hilfsbereitschaft und
Nichstenliebe®, berichtet Center
Manager Norbert Fels.

Anders schenken

Von 14 bis 19 Uhr hatte die plus-
Blut GmbH zu der Blutspende-
aktion eingeladen, die unter dem
Motto ,,Mal anders schenken
stattfand. Als Dankeschon fiir
die Hilfsbereitschaft hatte das

oder center schwedt

Center wieder eine Tombola or-
ganisiert, bei der es Center-Gut-
scheine zu gewinnen gab. Die
Gewinner werden per Post iiber
ihren Gewinn informiert. ,Je-
der, der also noch auf der Suche
nach dem passenden Geschenk
war, konnte ein Stiickchen von
sich selbst schenken, sein Blut®,
erklirt die Sprecherin des Blut-
spendeunternehmens Anja Kop-
perschmidt.

Regionales Netzwerk

Die plusBlut GmbH, jiingstes
Tochterunternehmen der Im-
manuel Diakonie, ist ein Blut-
spendedienst mit Standorten in
Hennigsdorf, Schwedt, Bernau,
Riidersdorf und Berlin-Wann-
see. plusBlut versteht sich als
ein regional ausgerichtetes Ge-
sundheitsnetzwerk, das neben
der Blutspende allen Beteiligten
(vom Spender bis zum Patien-
ten) besondere Gesundheits-
vorsorgeinformationen und
spezielle Gesundheitsdienstleis-
tungen anbietet. Das Unterneh-
men startete am 01.01.2012 mit
10 festangestellten Mitarbeitern.
Bereits im ersten Griindungsjahr
hat sich diese Zahl um 5 weite-
re Arbeitsplidtze in der Region
erhoht. Langfristig sind noch
weitere Einstellungen geplant,
berichtet die Sprecherin.

im©
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Herbstmodenschauen im Oder-Center auf Youtube. Die Highlights des Centerle-
bens kdnnen im Internet nacherlebt werden.

Landesgartenschau in Prenzlau.

,Sinfonie fiir alle Sinne
und dabei )
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Landesgartenschau 2013

www.laga-prenzlau2013.de
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Im April geht im Center ,,tierisch“die Post ab

Zoo Eberswalde
gastiert mit groBer
Fotoausstellung und
Mitmach-Angeboten
fiir Kinder.

Die faszinierende Welt des
Eberswalder Zoos - gesehen
mit den Augen von Hobbyfoto-
grafen aus der Region - steht im
Mittelpunkt einer Ausstellung
zu der der Eberswalder Zoo ge-
meinsam mit dem Oder-Center
vom 11. bis 20. April 2013 ein-
ladt. ,,Wir zeigen die Ergebnisse
unserer gemeinsamen Fotoakti-
on, die wir im vergangenen Jahr
durchgefiihrt hatten, berichtet
Z00-Chef Dr. Bernd Hensch.

Zur Erinnerung: Gegen Vorlage
eines in der Center-Zeitung ab-
gedruckten Coupons erhielten
die Amateur-Fotografen Rabat-
te, wenn sie den Zoo besuch-
ten. Im Gegenzug begaben sie
sich auf eine Fotopirsch, deren
Ergebnisse nun im April zu se-
hen sein werden. Erginzt wird
diese Ausstellung von Mitmach-

Angeboten des Eberswalder
Z00s. ,So werden die Kinder
beispielsweise aufgefordert, mit
verbundenen Augen Tierisches
und Pflanzliches zu ertasten, an
Wissens-Quiz* iiber die Tierwelt
teilzunehmen oder per Mikros-
kop in die spannende Welt des
Mikrokosmos einzutauchen.
Bastelfreaks konnen Tiermas-
ken gestalten, eine

Malstrale wird &
aufgebaut
und beim
Gerdusche-
memory g
miissen  je [
zwei Tier-
gerdusche
als glei-

4

Neuer real,- Chef

Ronald Schiemenz
setzt auf Frische-
Kompetenz

Zum ersten mal in
der Oderstadt.

Als Ronald Schiemenz am 5.No-
vember zum ersten mal nach
Schwedt fuhr und die Platten-
bauten sah, dachte er bei sich:

17.1. - 02.2.

Das ist etwas, was Du kennst.
Der neue Marktleiter von real,-
ist ein geborener Spreewilder
und war in Cottbus grofl gewor-
den.

.. Natiirlich kommt man mit
gemischten Gefiihlen in eine von
Plattenbauten dominierte Stadt,
wenn zumal das Novembergrau
nicht gerade eine einladende At-

2013

= =
engbers

Preissturz bei engbers:

auf die aktuelle Kollektion in unserem
Fachmarkt im Erdgeschoss des

Oder-Center - Schwedt

i
— .’g Eberswalde befindet, in der

S

che erkannt werden. ,,Mit unse-
rer Priasentation wollen wir die
Center-Besucher von klein bis
grof} fiir die Angebote unseres
Zoos interessieren*, sagt Dr.
Bernd Hensch. Der Eberswal-
der Zoo gilt deutschlandweit als
einer der besten und interessan-
testen kleinen Zoos der Repub-
lik. Im deutschlandweiten Zoo-
Test, den die Wochenzeitschrift

=~ ,,Der Stern* durchgefiihrt hatte,

landete das 15 Hektar grofie
Z00-Geldnde, das sich am
Rande der Barnim-Kreisstadt

Kategorie Kleiner Zoo auf
/ Platz zwei. Nur der
Gorlitzer  Natur-

Eine Attraktion nicht nur fiir Kinder: Dr. Bernd Hensch ladt mit seiner Aktion ein, den Zoo Ebers

schutz-Tierpark hat noch bessere
Noten erhalten. Der in der Regi-
on ebenfalls bekannte Uecker-
miinder Tierpark fand sich auf
Platz elf wieder. Qualitit setzt
sich durch, heif3t
- es —und auch
das  stimmt
im Fall des
“berswalder

-~

il

-

Ronald Schiemenz im Gesprach mit seiner Stellvertreterin Renata Zielinski.

mosphére entwickelt. Aber auf den
zweiten Blick, das habe ich schon
feststellen diirfen, ist Schwedt eine
sehr lebendige und lebenswerte
Stadt*, berichtet er iiber seine ers-
ten Erfahrungen an seinem neuen
Arbeitsort. In seiner Téatigkeit fiir
real- und andere Handelsein-
richtungen hatte er bereits viele
Dienstorte kennengelernt. Dres-

Kinder

dem Kinder trdumen

Spielzeug, von

den, Berlin und Schwerin waren
unter ihnen. ,.Nun also Schwedt
— ich richte mich fiir eine lingere
Zeit hier ein. Erst einmal bin ich
auf der Suche nach einer Wohnung
in der Oderstadt oder in ihrem
wunderschonen Umland, in dem
ich mich sehr wohl fiihle®, sagt
der studierte Maschinenbauer und
Pidagoge, der erst nach der Wen-

graclies

Inh. A. Batke

WIR MACHEN PLATZ
FUR NEUHEITEN

und geben bis zu

an unserem
Sonderstand

vom 17.01. bis
02.02.2013

s ODER-CENTER

 mmem EINKAUFEN IN SCHWEDT

Das

walde zu besuchen.

Zoos. Uber 250 000 Besucher
finden jdhrlich den Weg hierher,
um die tiber 1500 Tiere aus fiinf
Kontinenten zu sehen, sich an
den gastronomischen Angebo-
ten zu erfreuen oder gemeinsam
mit den Kindern die fiinf Aben-
teuerspielplidtze auf insgesamt
11 000 Quadratmetern Fldche
zu erkunden.
vollkommen barrierefrei
und seniorengerecht gestal-
tete Gelidnde tiberrascht
zudem mit ungewohnli-
chen Ideen bei der Ge-
staltung der einzel-
nen Gehege. Bei
der Lowenanlage
beispielsweise
stehen die Be-
sucher nicht
rund um
das Ge-
hege,
i n

de umsattelte und neue berufliche
Herausforderungen in der Han-
delswelt suchte. Diese fiihrten ihn
zundchst zu Marktkauf und zum
Metro-Konzern, ehe er zu real,-
wechselte.

Die ersten Wochen im neuen Amt
hat er genutzt, um die Mitarbeiter
kennenzulernen und sich mit den
Gegebenheiten in Schwedt vertraut

dessen Mitte die gefihrlichen
Raubkatzen herumschleichen.
Nein, es ist genau umgekehrt. In
die Mitte der Lowenanlage ge-
langen die Besucher durch einen
Tunnel zu einer voll verglasten
Hohle. Und rund um die Besu-
cher schleichen die Lowen.

Eiszeitlandschaft

Fiir die Amurtiger, die groB-
ten noch lebenden Raubkatzen
unserer Erde, haben die Zoo-
mitarbeiter eine eiszeitliche
Gletscherlandschaft nachemp-
funden — Klimapfad und Aben-
teuerspielplatz inklusive. Und
die Affen diirfen im Zoogeldnde
vollig frei durch die Gegend ra-
sen. Es kann also gut geschehen,
dass die Besucher sich plotzlich
einem Weilkopfmaki, einem
Weilbiischelidffchen oder einen
Kattalemuren gegeniiber se-
hen. Bei den Wolfen und Béren
geht das natiirlich nicht — aber
immerhin finden sie sich in ei-
nem grofziigig gestalteten Ge-
meinschaftsgehege wieder — an
ihre doch recht ungewohnliche
Nachbarschaft auf engstem
Raum haben sich beide Tierar-
ten jedoch mittlerweile gewohnt
und kommen prichtig miteinan-
der aus.

zu machen. ,Neu war fiir mich
beispielsweise, dass es hier aufler-
ordentlich viele polnische Kunden
gibt, woriiber ich mich natiirlich
freue, weil dadurch zusitzliche
Umsitze gesichert werden®, be-
richtet er. Ganz wichtig ist fiir ihn
auch Frische der Produkte. ,,Es ist
ganz wichtig, dass Obst und Ge-
miise immer perfekt sind*, sagt er.
Gleiches gelte natiirlich auch fiir
Fleisch und Kise. ,,

Wichtig fiir Qualitat

Die Frische ist eines der wich-
tigsten Qualititsmerkmale eines
Marktes. An ihr entscheidet sich,
ob die Menschen Vertrauen in
den Markt und seine Angebote
haben oder nicht®, ist er tiber-
zeugt. ,,Alles in allem habe ich
hier eine Mannschaft vorgefun-
den, die eine gute Arbeit geleistet
hat und leistet und auf die ich set-
zen kann“, berichtet er von seinen
ersten Erfahrungen. ,.So werde
ich auch nicht alles neu gestal-
ten. Eine Anderung allerdings
wird es gleich im neuen Jahr
geben. Die Regale werden neu
beschildert — ,,das erleichtert die
Orientierung unserer Besucher
deutlich und wird als willkomme-
nes Serviceangebot verstanden®,
versichert Ronald Schiemenz.

Garderobhen-Service im
Winter gut genutzt

Service wird im Cen-
ter zu jeder Jahreszeit
grof} geschrieben

Klirrende Kiilte, dicke Jacken
und Mintel - das bestimmt den
Alltag in den kalten Winterta-
gen. Beim Bummeln durch die
LadenstraBen des Oder-Center
werden die warmen Jacken je-
doch schnell zum Storfaktor. Im
gut klimatisierten Center ist es
kuschelig warm- wohin aber mit
der Jacke, die jetzt als lédstiges
Beiwerk iiber den Arm gehéngt
wird. ,,Wir haben bereits im
Winter des zuriickliegenden Jah-

res einen Garderoben-Service
eingefiihrt, der sehr gut genutzt
wurde. Dieses Angebot besteht
unverdndert. Einfach in den
Service-Gang, in dem sich auch
die Wasch- und WC-Riume be-
finden, hineingehen und bei der
Tagesfrau an der Garderobe die
Jacke abgeben. Und schon kann
der von schweren Bekleidungs-
stiicken unbeschwerte Einkaufs-
bummel losgehen®, sagt Center
Manager Norbert Fels.

Der Garderoben-Service wird
von den Center-Besuchern mitt-
lerweile sehr gut angenommen.
,-Schon lange ist er eine Selbst-
verstdndlichkeit und gehort zur
Wohlfiihl-Athmosphére unseres
Centers mit dazu®, versichert
der Manager.
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Neues Jahr, neues Gliick: 0der-Center hewegt sich
auch 2013 auf bewahrtem Erfolgskurs

Das Jahr 2012 hat
MafBstébe gesetzt.
2013 wird sich daran
messen missen. Im
Gesprach mit Center
Manager Norbert Fels.

Herr Fels, Sie haben im
vergangenen Jahr den oder-
taler durchs Center rollen
lassen und damit eine der
erfolgreichsten Aktionen in
der Geschichte des Centers
gestartet. Monatlich zufrie-
dene Gewinner von satten
Preisen und ein Hauptgewinn
in Hohe von 5000 Euro stehen
auf der Haben-Seite. Welche
Wiihrung gilt denn eigentlich
2013 im Center?

Die Ucker-Mark. Sie schauen
zweifelnd?

Nein.

Nein? Ja, im Ernst, im kommen-
den Jahr wird es die Ucker-Mark
sein. Lassen Sie mich weiter
ausholen. Es ist wie immer im
Leben: wenn man sich ein ehr-
geiziges Ziel gesetzt hat und
dieses Ziel erreicht, verwandelt

es sich in die Normalitit. Man
mochte nicht mehr zuriickge-
hen, sondern weiter nach vorn
schauen. Und genauso war es
mit der Bonus-Aktion des Vor-
jahres, bei der oder-taler gesam-
melt wurden. Sie war so erfolg-
reich, wie wir es uns in unsren

Preise

reduziert

ODER-CENTER

B A““”'
P |

Das Oder-Center ist auf einem guten Kurs, resiimiert Center Manager Norbert Fels und kiindigt fiir das kommende Jahr
vorsichtige Veranderungen des Branchenmixes an.

kithnsten Trdumen nicht haben
vorstellen konnen. Allein im
November wurden 3800 Bonus-
karten in die Losbox eingewor-
fen. Wahnsinn! Angesichts die-
ses Erfolgs war es flir uns sehr
frith klar, dass wir im Jahr 2013
nachlegen miissen. Und das tun

www.sport2000no

Vom 17.01.-
reduzierte Wintermode auf
einer Center-Sonderflache.

02.02.2013

Die Adresse fiir Frauen,
die preisbewusst einkaufen und
Wert auf kombinierbare Mode legen.

Kombinierfihige Mode in den GréRen S - XXL!

Ein stilvolles Ambiente, immer aktuelle Trends!

GINALAURA

GINA LAURA GmbH Co. KG
Oder-Center - Landgrabenpark 1+ 16303 Schwedt

www.gina-laura.com

wir mit dem Familien-Pass und
der Ucker-Mark. Das Procedre
ist in dieser Center-Zeitung aus-
fiihrlich beschrieben.

Handel ist Wandel heifit einer
der eisernen Grundsitze in
der Handelswelt. Auf welche

High Heels

50% WSV 2013 ; 40/ i
125"50% 5006 30% 20°/s°"en ~
50%

Winterschlussverkauf 4
vom 17-01-13 bis zum 2-02-13! | .

Im ODER-CENTER
Landgrabenpark 1
16303 Schwedt

Stlefe, 40 " 50 /),50%

o arofer’s0%

Anderungen diirfen sich die
Besucher des Oder-Center
einstellen?

Im groBen und ganzen haben wir
seit der groBen Umgestaltung
des Centers vor sieben Jahren
einen guten Mix an Geschif-
ten und Angeboten, der sich an
den Bediirfnissen der Region
orientiert. So war schon das
vergangene Jahr in dieser Hin-
sicht recht ruhig, es gab wenig
Fluktuation bei unseren Mie-
tern. Und auch im kommenden
Jahr wird es so sein. Sicherlich
wird es den einen oder anderen
Zuzug geben. Der eine oder an-
dere Mieter wird sich anders ori-
entieren und uns verlassen. Aber
das ist das normale Geschift.
Ein wenig frisches Blut in den
Adern tut uns allen gut.

Trotzdem die Nachfrage: In
welchen Branchen deuten sich
Anderungen an?

Bei der Mode gibt es traditionell
die dynamischsten Entwicklun-
gen. Und es kann gut sein, dass es
in der Modelandschaft des Cen-
ters im kommenden Jahr neue
Farbtupfer geben wird. Kon-
kreter kann ich an dieser Stelle
allerdings nicht werden, weil ich
laufende Verhandlungen nicht
gefdhrden will. Und ich mochte
noch einmal bekriftigen, dass
der Mix unserer Geschéfte mich
grundsitzlich sehr zufrieden

stellt. Mit der Ansiedlung eines
Spielzeugladens haben wir im

ote\ §

igh Heels ;

vergangenen Jahr beispielswei-
se eine bedauernswerte Liicke in
unserer Angebotskette schlieBen
koénnen. Das war, wie sich sehr
schnell herausstellte, ein grofer
Erfolg. Und ich bin sehr froh,
dass das Spieleparadies nun
nicht mehr nur Gast bei unseren
Oster-,Weihnachts-und ~ Schul-
fachmirkten ist, sondern mit
einer eigenen Filiale im Center
standige Prisenz zeigt.

Das Center ist, wie Sie sagen,
fiir das Jahr 2013 gut aufge-
stellt. Wie steht es um die Re-
gion?

Da mache ich mir wenig Sorgen.
Die wirtschaftliche Entwicklung
macht keine grolen Spriinge
nach oben - aber es gibt eine
stetige Entwicklung in die rich-
tige Richtung. Und wir feiern im
kommenden Jahr mit unseren
Prenzlauer Nachbarn die funfte
brandenburgische  Landesgar-
tenschau, die laut den Prenzlau-
er Veranstaltern die frohlichste
Gartenschau aller Zeiten werden
soll. Mal sehen, ob es klappt.
Wir unterstiitzen dieses Vorha-
ben sehr gern. Die Gartenschau
wird sich in unserem Center pré-
sentieren und auch einen Platz in
der Center-Zeitung erhalten. Wir
haben in der Vergangenheit die
Erfahrung gemacht, dass die Re-
gion uns bei unseren Aktionen
unterstiitzt. Im Gegenzug bieten
wir der Region unsere Unter-
stiitzung an. Denn wir sind das
Center der Uckermark.

11.01. his 02.02.2013

.1‘?.

)
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Begrenzte
Haftung der
Eltern

Der BGH
entschied,
dass die
Eltern
eines
minder-
jahrigen
Kindes,
das  Ur-
heber-
rechtsverletzungen durch File-
sharing beging, nicht haften,
wenn sie ihr Kind ausreichend
belehrt haben. Dann liege keine
Verletzung der elterlichen Auf-
sichtspflicht vor. Im konkreten
Fall hatte ein 13jdhriger Junge
eine Tausch-Software installiert
und nach Aufzeichnungen der
Kldger (verschiedene Musikla-
bels) iiber einen Zeitraum von
7 Monaten insgesamt 1147 Au-
diodateien heruntergeladen und
zuginglich gemacht, d.h. im In-
ternet verbreitet. Gegenstand der
Klage waren 15 Musiktitel. Die
Beklagten haben vorgetragen,
sie haben von diesen Vorgingen
nichts mitbekommen und sie
haben ihren Sohn ausfiihrlich
belehrt. AuBerdem hatten sie
technische  Sicherheitsvorkeh-
rungen getroffen und den PC re-
gelmiBig kontrolliert. Das OLG
Koln hatte die Eltern wegen Ver-
letzung ihrer Aufsichtspflicht
verurteilt zur Schadenersatzzah-
lung von 3.000 Euro.

Der BGH hob dieses Urteil auf.
Eine Verpflichtung der Eltern,
die Nutzung des Internet durch
das Kind zu iiberwachen, den
Computer des Kindes zu iiber-
priifen oder dem Kind den Zu-
gang zum Internet zu versper-
ren, bestehe grundsitzlich nicht.
Zu derartigen Mafinahmen seien
Eltern erst verpflichtet, wenn sie
konkrete Anhaltspunkte fiir eine
rechtsverletzende Nutzung des
Internetanschlusses durch das
Kind haben. Der BGH erlaubte
sich aber den Hinweis, die Kli-
ger hitten eventuell auch das
Kind direkt in Anspruch nehmen
konnen. Minderjéhrige ab 7 Jah-
ren konnen selbst haften, wenn
sie nach ihrem Entwicklungs-
stand verstehen und erkennen
konnen, dass sie etwas Verbote-
nes tun. Ganz schutzlos sind die
Rechteinhaber also nicht.

Bei Hilfe rund ums Internet-
rechtrecht ist Thr Ansprech-
partner in der Region Rechts-
anwalt Charles Dreydorff.

RECHTSANWALTSKANZLEI

CHARLES
DREYDORFF

INTERNETRECHT
STRAFRECHT
FAMILIENRECHT
VERKEHRSRECHT
RECHTSSCHUTZ
Flinkenberg 27

16303 Schwedt/Oder
Telefon 03332 338348

Telefax 03332 338349
kanzlei@ra-dreydorff.de

www.ra-dreydorff.de

Tolle Stimmen sind zu Gast bhel real :

Mit Rosanna Rocci
und Michael Morgan
sind zwei Stars des
Schlagerhimmels mit
Autogrammen und
Gesang in Schwedt

Fans von Rosanna Rocci kon-
nen gleich zum Jahresbeginn in
Schwedt auf ihre Kosten kom-
men. Die bekannte Schlagersédn-
gerin gastiert am 8. Januar um
10 Uhr bei real,- und steht ihren
Fans fiir eine Autogrammstunde
zur Verfiigung. ,,Doch nicht nur
das, sie wird uns auch eine Kost-
probe ihres Konnens darbieten.
Darauf freue ich mich ganz be-
sonders®, sagt real,- Marktleiter
Ronald Schiemens. Und am 25.
Januar legt real,- noch einmal
nach. An diesem Tag ist Sénger
Micheal Morgan zu Gast und
prisentiert sein neues Album
,Authentisch”“. Ab 17.30 Uhr
wird er nicht nur singen, sondern
auch Autogramme geben. Sei-
ne neue Single ,,Und wenn die
Welt dann untergeht®, ist vielen
schon bekannt. Und obwohl sie
den vom Maya-Kalender vor-
hergesagten Weltuntergang the-
matisiert, entpuppt sie sich bei
nidherem Hinhoren dann doch
sehr romantisch ist. Diese ers-

&

rosQNNA |
(OCCI

gluckrgefihle

Rosanna Rocm (links) und Mlchael Morgan stellen im Oder-Center |hre aktuellen Alben vor und geben Autogramme fiir |hr Fans.

te Single deutet aber schon an,
dass Michael Morgan auf seiner
neuen CD neben richtig kom-
merziellen und tanzbaren Schla-
gern auch einige nachdenkliche
Lieder, wie die Ballade ,,Das
Lied der Erde” zu bieten hat.
Dariiber hinaus kommen vor
allem bei den langsamen Num-
mern des Albums seine grof3-
artigen stimmlichen Qualititen
eindrucksvoll zur Geltung. Die
wurden bereits in den 80er Jah-
ren entdeckt und gefordert. In
der damaligen ZDF-Hitparade
— damals noch ein Sprungbrett
fiir viele junge Talente - feierte
der Singer viele grosse Erfol-
ge u. a. auch mit seiner gelun-

Familien-Pass wirbt
auch auswarts fur
die Uckermark

ICU kooperiert mit
dem Oder-Center
und stellt die Marke
Uckermark vor.

Nach dem oder-taler kommt die
Ucker-Mark -und das stimmt
Silvio Moritz froh. Dem Ge-
schiftsfithrer des Investor Cen-
ter Uckermark (ICU) bietet die
Aktion mit dem Familien-Pass
eine einmalige Gelegenheit, die

Marke Uckermark auch aufler-
halb der Region noch bekannter
zu machen. ,.Deshalb trigt der
Familien-Pass unter anderem
auch unser Logo. Das regelt eine
Kooperationsvereinbarungmit
dem Oder-Center*, stellt Silvio
Moritz fest. Besonders interes-
sant ist fiir ihn, dass auch viele
polnische Besucher den Weg
ins Oder-Center finden. , Etwa
20 Prozent der Kunden kom-
men aus Polen, aus Stettin und
Umgebung. Und genau in dieser
Region sind wir bestrebt, noch
bekannter zu werden. Beispiels-
weise fihrt in der polnischen
Hafenstadt bereits eine Stra-
Benbahn mit Uckermark-Logo®,

genen deutschen Version des
TAKE THAT-Klassikers ,,Back
For Good* (,,Komm zuriick zu
mir*). Mit seinem letzten Album
,Jmmer wieder Du‘ konnte Mi-
chael Morgan — man mag es ob
seinem jugendlichen Look kaum
glauben — sein 25tes Biithnenju-
bildum feiern.

Seit dem 15. Lebensjahr als
Séngerin dabei und immer noch
,,Gliicksgefiihle* angesichts
dieses Berufs — das kann nicht
jeder von sich behaupten. Sie
schon: Rosanna Rocci. Wobei
Rosanna an einer Stelle wi-
derspricht: ,,Sdngerin zu sein
ist kein Beruf. Ich empfinde es
als ein Geschenk, dass ich das

machen kann; dass es Leute
gibt, die mich mogen und mei-
ne Musik gerne horen. Das ist
alles nicht selbstverstindlich.*
Gerade weil sie das weil}, sucht
sie immer wieder nach neuen
Wegen die Menschen zu iiber-
raschen, sich weiter zu entwi-
ckeln, neue Wege zu gehen. Mit
dem Album ,,Gliicksgefiihle* ist
es Rosanna Rocci definitiv ge-
lungen! Die Vollblutmusikerin
aus den Abruzzen hilt hier zum
ersten Mal alle Fidden selbst in
der Hand. ,,Das Album ist mein
Baby*®, sagt sie, ,,und es gibt
nicht Schoneres als das eigene
Kind wachsen zu sehen — aber
auch die Verantwortung dafiir zu

iibernehmen.” Rosanna Roccis
Album ,,Gliicksgefiihle® ist seit
dem 06.07.2012 iiberall im Han-
del und als Download erhilt-
lich. Mit diesem Album kehrt
Rosanna Rocci zuriick zu ihren
Wurzeln. Auch das Organetto
ist nach ein paar Jahren Pause
endlich wieder dabei. Zum ers-
ten Mal hat Rosanna sogar eine
Tarantella damit aufgenommen,
die ihre Fans schon bei einzel-
nen Live-Auftritten erlebt ha-
ben. ,,Das Stiick ist so treibend
und voller Energie®, strahlt sie.
Thr neues Album ist pures italie-
nisches Lebensgefiihl, und zwar
mit Nebenwirkungen: ,,Gliicks-
gefiihle®.

/:l'

KERMARK

Silvio Moritz nutzt jede sich bietende Gelegenheit, fiir die Uckermark zu werben.

erkldrt Moritz. Nun konne auch
die Aktion mit dem Familien-
Pass die Region im Nachbarland
noch bekannter machen. ,,Wenn
es darum geht, die Uckermark

interessanter, attraktiver und le-
benswerter zu machen, stehen
das Center und wir dicht beiein-
ander”, restimiert der Geschéfts-
fithrer. ,,.Der  Familien-Pass

leistet seinen Beitrag fiir einen
attraktiven Handelsstandort und
wir stehen fiir eine attraktive
Wirtschaftsregion - das passt gut
zueinander.

Wir wunschen uns ein tolles Oder-Center*

- 4
Y

Die Schwed-
terin Jana
Lohrke arbei- &
tet in Schich-
ten. Sie wiirde
sich  manch-
mal ldngere
Offnunszei-
ten im Center
winschen,
damit auch sie
nach der Schicht noch in Ruhe
shoppen kann. ,,Jm Grunde ist
in dieser Hinischt aber im Cen-
ter in den vergangenen Jahren
schon sehr viel getan worden®,
sagt sie. ,,Die Offnungszeiten
sind schon top und der Service
und das ganze Drumherum stim-
men sowieso. Auch die vielen
Aktionen im Center finde ich
immer wieder ganz toll®, fiigt
sie hinzu.

Jana
Léhrke

ist mit dem “r —
Oder-Center, B[
so wie es ist, [/
ganz  zufrie- S
den. ,.Daher
habe ich fiir
das kommen-
de Jahr keine
groBBen Extra-
Wiinsche an
das Center”, sagt sie. ,,Der Ser-
vice ist top, das Angebot stimmt,
die Mitarbeiterinnen in Lidden
sind freundlich und kompetent®.
Wenn sie sich etwas wiinschen-
wiirde, ,,dann wire es, dass das
Center auch zukiinftig genau
diese Servicequalitit aufrecht
erhdlt und fiir alle Menschen
der Region eine top-Adresse fiir
einen tollen Einkaufsbummel
bleiben moge.*

Laura
Timm

Die Schmoll-
nerin Livia §
Sonnenberg
war im zu- |
riickliegenden §
Jahr von der
Bonus-Aktion
total begeis-
tert und hat
fleifig  oder-
taler gesam-
melt und auf die Bonus-Karten
geklebt. ,Ich wiinsche mir am
meisten, dass diese Aktion im
neuen Jahr fortgesetzt wird,
vielleicht klappt es ja in diesem
Jahr mit einem tollen Gewinn®,
sagt sie. ,,Ich bin natiirlich auch
sonst sehr gern und sehr oft im
Center. Hier werde ich super
beraten. Und hier finde ich viele
Sachen fiir mich und meine Fa-
milie®, fiigt sie hinzu.

Livia
Sonnenberg

Nicole Manke
kommt ein-
mal im Monat
von Prenzlau
extra nach
Schwedt, um & -
ihre Einkdu- ©*
fe im Oder- -
Center zu er-
ledigen. ,Ich
wiinsche mir
im kommenden Jahr, dass es in
der Weihnachtszeit wieder einen
Plétzchenstand fiir Kinder gibt,
an dem die Kleinen mitmachen
konnen®, sagt sie. Bei ihr spielen
bei diesem Wunsch Kindheitser-
innerungen eine Rolle. Als sie
selbst noch klein war, hat sie zu
Weihnachten im Oder-Center
Plitzchen gebacken. ,,Und war
ganz stolz darauf, dass sie etwas
geworden sind“, fiigt sie hinzu.

Der Schwed-
ter Volker
Saliger ist
wunschlos
gliicklich,
was das Oder- |
Center angeht.

Gefragt, was
er sich vom Volker
Center fiir Saliger

das kommen-

de Jahr wiinscht, muss er lan-
ge iberlegen. ,,Nein, ich habe
wirklich keine extra-Wiinsche
an das Center fiir das neue Jahr.
So wie es ist, finde ich es toll.
Ich gehe gern hier einkaufen.
Ich bummelde oft mit meiner
Familie durch das Center, genie-
e die Atmosphire und finde es
einfach toll, dass es in Schwedt
eine so tolle Moglichkeit zu
bummeln gibt*“, sagt er.
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Giltig im Januar 2013




REGIONALMARKEN
PREMIUMPARTNER

Landkreis Uckermark

Liebe Leserinnen und Leser,
vom 18. bis 27. Januar findet in
Berlin wieder die Internationale
Griine Woche statt und ladt alle
Interessierten zum Kosten und
Entdecken ein. Auch die Ucker-
mark wird wieder dabei sein
und zusammen mit der Bauern-
kaserei Wolters und dem Gut
Kerkow sowie taglich wechseln-
den Ausstellern am Stand der
Regionalmarke UCKERMARK
die Region in der Brandenburg-
Halle 21a vorstellen.

Insgesamt prasentierten sich 12

t / )
Als Fotografen bereisen wir auch die ganze Uckermark und lernen immer wieder
neue Menschen und Orte kennen. Die Region ist grofSer Teil unserer Arbeit, da
sie uns immer wieder inspiriert und einzigartige Motive liefert. Seit 2005 betrei-
ben wir unser Altstadtstudio im Herzen von Angermiinde und sind als Ucker-
mdrker und Markenpartner der Regionalmarke UCKERMARK gerne Botschafter

fur die Region.

Katrin Gornig und Ronald Mundzeck

Altstadtstudio Angermiinde

AUSGABE 1/2013

¥
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www.uckermark.de

UCKERMARK

ICU Investor Center Uckermark GmbH

Grune Woche Berlin 2013: UCKERMARK-Tag am 20. Januar

uckermirkische Firmen und
Vereine am Stand der Regional-
marke UCKERMARK: Bicker
Schreiber, Chocolaterie Hammel-
spring, UM Fleisch & Wild
GmbH, Haus Lichtenhain Daisy
Grafin von Arnim, Regionale
Partnerschaft Barnim-Ucker-
mark e.V. (mit Boitzenburger
Frichtezauber und Obstgarten
Uckermark), Kranichland e.V,
Landhaus Arnimshain zusam-
men mit Mietkoch Jens Kohler,
Naturseifenmanufaktur Ucker-
mark sowie Strauflenhof Ber-

kenlatten. Die Internationale
Grine Woche 2013 wird auch
der Auftakt fiir die Landesgarten-
schau Prenzlau sein. Sie prasen-
tiert sich wihrend der gesamten
Messe an allen drei Stinden der
Uckermark, um die Messebesu-
cher nach Prenzlau einzuladen.
Auch das ganztigige Biihnen-
programm zum Uckermark-Tag
am Sonntag, den 20. Januar wird
unter dem Stern der Landesgar-
tenschau stehen. Fine und Nemo
werden die Bithne erobern und
zusammen mit dem Geschifts-

fithrer der LaGa GmbH Christian
Hernjokl auf sich und ihre Ver-
anstaltungen hinweisen. Fur
musikalische Unterhaltung sor-
gen Iliane Giinther aus Prenzlau,
alias Drumsetille, die Oderberger
Stadtpfeifer und das Preufiische
Kammerorchester. Tanzerisch
werden in diesem Jahr die Tanz-
gruppe Phoenix aus Schwedt/
Oder und die Jugendtanzgruppe
DePol-Dance aus Prenzlau das
Publikum begeistern. Interessan-
tes tiber Traditionen, Landwirt-
schaft, Kulinarik und Feste wird

das Publikum von den Hoheiten
der Uckermark - Ernteprinzessin
Anne Kiithl und Tabakkoénigin
Judith Fischer - erhalten.

Am Stand gleich neben der Biih-
ne werden an diesem Tag Miet-
koch Jens Kohler zusammen mit
dem Landhaus Arnimshain die
Besucher mit kleinen Kostlich-
keiten aus der Region in die
Uckermark einladen. Auch die
Tourismusvereine Prenzlau und
Unteres Odertal sowie die tmu
GmbH werden zum Reisegebiet
Uckermark informieren.

Die Regionalmarke UCKER-
MARK bietet allen Partnern die
Chance, sich stark darzustellen,
um sich von anderen abzuhe-
ben. Werden auch Sie Marken-
partner, und unterstiitzen Sie
uns und damit die gesamte
Uckermark, um unsere Region
voranzubringen. Seien Sie
dabei!

lhr Silvio Moritz
Regionalmarken-Manager
Uckermark

EUBA LOGISTIC GmbH
Die gelbe Flotte aus

Die Farbe ,,gelb™ hat Signalwir-
kung. Sie erzeugt Aufmerksam-
keit und will wahrgenommen
werden. In sattem Goldgelb rollt
deshalb die Flotte der internatio-
nalen Spedition EUBA LOGISTIC
GmbH durch Europa und auf
den Tiiren der 9o Sattelauflieger
prangt das UCKERMARK-Logo,
um Heimatverbundenheit zu
demonstrieren.

Spezialisiert hat sich das Unter-
nehmen auf den Transport von
Papierrollen. Der Volvo-Fuhr-
park der EUBA LOGISTIC trans-
portiert bis zu vier Tonnen
schwere Papierrollen: von der
Uckermark zu den Druckereien,
den Papierveredlern sowie der
Verpackungsindustrie in Deutsch-
land und im europdischen Aus-
land. Auf dem Riickweg sind sie
mit Altpapier, Papier sowie mit
Holz oder Stahl beladen.

Mit aktuell 120 Mitarbeitern
gehort das Logistik-Unterneh-
men zu einem der grofiten
Arbeitgeber der Region. Das
Personal wird in allen Fragen
der Transportsicherheit und
Ladungssicherung kontinuierlich
geschult.

Als weitere Dienstleistungen
kann man auf dem Betriebs-
gelinde eine Waschanlage, die
Betriebstankstelle und die Lager-
halle nutzen.

INVESTOR
CENTER E
UCKERMARK

EUBA LOGISTIC ist auch ein
anerkannter Ausbildungsbetrieb
der THK Ostbrandenburg: So
kann man sich hier als Berufs-
kraftfahrer, Biirokaufmann/-frau
und Kaufmann/-frau fur Spedi-
tion und Logistikdienstleistung-
en ausbilden lassen.

Die EUBA LOGISTIC engagiert
sich nicht nur fiir die Mitarbeiter,
sondern auch fir die Region.
Das Unternehmen unterstiitzt
Kunstausstellungen mit Kinder-
zeichenwettbewerben, sowie
Sportvereine oder hilft bei der
Instandsetzung und Restaurie-
rung der Kirchturmuhr in
Passow.

Des Weiteren setzt sich die

ICU Investor Center Uckermark GmbH

Angermunde

EUBA LOGISTIC fiir das regio-
nale ,Netzwerk gesunde Kinder"
und die Kinder- und Jugendar-
beit in Angermiinde ein.

Weitere Informationen erhalten
Sie hier:

EUBA LOGISTIC GmbH
Internationale Spedition
Puschkinallee 11 a
16278 Angermiinde

Tel. 03331 2969-0
Fax 03331 2969-400
zentrale@eubalog.de
www.eubalog.de

SKDiamond

Individuelle Werbemittel fur
alle Gelegenheiten

Wer Werbung fiir sein Unter-
nehmen machen mochte, steht
heutzutage vor einem kaum
iiberschaubaren Angebot. Ob
mit einer eigenen Internetseite,
Fahrzeugreklame, Schaufenster-
beschriftung oder Werbearti-
keln — es gibt viele Méglichkei-
ten, um auf sich aufmerksam zu
machen und die Kunden tber
sein Angebot zu informieren.
Wir unterstiitzen unsere Ge-
schiftspartner seit 2004 dabei,
die richtigen Medien auzuwéah-
len und mit ihren Botschaften
zu versehen.

Eines unserer Hauptschwer-
punkte ist das Bedrucken von
Textilien. Angefangen mit einer
einfachen T-Shirtpresse konnen
wir Thnen heute Fotos und Bil-
der im Digitaldruck auf jegliche
Bekleidungsstiicke drucken. Wir
veredeln Thre T-Shirts, Pullover
und Co. mit Flock-, Flex-, Digital-
direkt-, Sieb- und Siebtransfer-
druck ganz nach Thren Wiin-
schen und Vorstellungen.

Seit Mirz 2012 konnen wir
dartiber hinaus verschiedenste
Materialien mit einem Laser
veredeln. Damit ist es moglich,
vom Kugelschreiber, iiber Holz
und Glas, bis hin zu Textilien,
wie Jeansstoffe oder Fleece zu
lasern. Auch Papier kann damit
bearbeitet und geschnitten wer-

den. Individuelle Glasgravuren
oder gelaserte Holzfiguren und
Brettchen sind nur ein paar
Beispiele fiir einzigartige Ge-
schenkideen, die Sie mit uns

umsetzen koénnen.
T, 4

Wer auf Werbeklassiker, wie
bedruckte Kugelschreiber,
Feuerzeuge oder Tassen setzt,
um seinen Messeauftritt aufzu-
werten oder seine Kunden mit
kleinen Priasenten zu beschen-
ken, findet bei uns ebenfalls
eine breite Auswahl an Werbe-
artikeln. Diese konnen dann
mit Threm Logo und anderen
Botschaften versehen werden.

In unserem Online-Shop unter
www.skdiamond.de koénnen
Sie Thre Geschenkideen und
Werbemittel ganz einfach
bestellen. Vom individuell gra-

vierten Whiskyglas bis hin
zum Schwedt-Souvenir konnen
bei uns auch Einzelstiicke ange-
fertigt werden.

Wir stehen Thnen auch bei kurz-
fristigen Projekten gern zur
Seite: Da wir vieles in den
eigenen Rdaumen bearbeiten, ist
eine schnelle Auftragserledi-
gung gewahrleistet.

Ob Groflunternehmen, Hand-
werksbetriebe, Vereine oder
Privatkunden — wir beraten Sie
gern und freuen uns auf Thren
Besuch!

Unsere Offnungszeiten:

Mo, Mi u. Do 09:00 - 17:00 Uhr
Di 09:00 bis 18:00 Uhr
Fr 09:00 bis 16:00 Uhr

Weitere Informationen erhalten
Sie hier:

SKDiamond

Steffen Knauthe
Polderblick 1

16303 Schwedt/Oder

Tel. 03332 581149
info@skdiamond.de

www.skdiamond.de
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